
careerTool - Berufsbild

Verkaufsförderer
Der Verkaufsförderer erarbeitet Verkaufsförderungskonzepte, plant, realisiert und kontrolliert Ideen,

Massnahmen und Methoden, die der Unterstützung des Verkaufs dienen.

Beschreibung
Er fördert den Hinein- und Herausverkauf im Handel und beeinflusst die Konsumentenentscheide am
Verkaufspunkt. Dadurch unterstützt er den Verkäufer.

Sphären & Kompetenzen
Wirtschaft 1

Technik 3

Gesellschaft 2

Natur 4

Fachkompetenz 2

Sozialkompetenz 1

Methodenkompetenz 3

Medienkompetenz 0

Anforderungsdimensionen
Idee / Kreation 4

Analyse / Planung 2

Entscheidung / Steuerung 2

Kommunikation / Kontakt 3

Umsetzung 3

Administration / Verwaltung 2

Arbeitsform 3

Orientierung 2

Arbeitsweise 2

Fokus 2

Stil 2

careertool.jobagent.ch - 03.11.2026


