careerTool - Berufsbild

Firmenkundenberater
Der B2B-Verkaufer

Beschreibung

Er betreut ein eigenes Portefeuilles mit in der Regel grossem Gewicht auf der Akquisitionstatigkeit.
Professionelle Beratung und Betreuung von Firmenkunden in allen Finanzierungsangelegenheiten (z.B. in
einer Bank) =zahlen zu seinen Aufgaben. Er erkennt Kundenbedirfnisse und verwirklicht
Cross-Selling-Mdglichkeiten.

Sphéaren & Kompetenzen

Wirtschaft [ ] 1
Technik | 3
Gesellschaft ] 2
Natur L
Fachkompetenz | 3
Sozialkompetenz ] 2
Methodenkompetenz [ ] 1
Medienkompetenz 0

Anforderungsdimensionen
Idee / Kreation

Analyse / Planung
Entscheidung / Steuerung
Kommunikation / Kontakt
Umsetzung

Administration / Verwaltung
Arbeitsform

Orientierung

Arbeitsweise

Fokus

Stil
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